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隊�基本��
SECTION A:  BASIC INFORMATION OF GROUP 044

 
組別��� 044
GROUP NO. : 044

組員��  DETAILS  OF GROUP MEMBERS
中⽂��  NAME IN CHINESE :

�⽂��  NAME IN ENGLISH :

1 陳⼼�                     2 陳�堯                            3 �敏怡                   4 ��淇   

   Chan Sum Yuet          Chan Wai Yiu Harriet        Leung Man Yi           Wong Sikei

�隊�師��  DETAILS  OF GROUP ADVISOR
學校/�構�稱  SCHOOL/ORGANISATION NAME :  St .  S tephen ’s  G i r l s ’  Co l lege

中⽂��  NAME IN CHINESE :  �展和

�⽂��  NAME IN ENGLISH :  Ms.  Wong Ch in  Wo 

���師��  DETAILS  OF MENTOR
中⽂��  NAME IN CHINESE :  /

�⽂��  NAME IN ENGLISH :  Ms.  Lyr i s  Wong
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⼄⼀

項⽬基本��
SECTION B1:  BASIC INFORMATION OF BUSINESS

項⽬�稱  NAME OF BUSINESS :  GENZ.  PRO
項⽬�別  TYPE OF PRODUCT/SERVICE：�共衛⽣�健�

項⽬摘�  EXECUTIVE SUMMARY 
現�社會⼈們對於衛⽣的意識�漸增強��求乾淨�整��加上 COVID-19 的到來��

��港市⺠衛⽣意識提⾼�不論出街�吃�都顯得⼩⼼����怕會�疫�為減少現�

社會存在的防疫�衛⽣�洞�本隊設計了⼀�可��⾏����的��裝置�且�裝�

單�捷�⽅便客戶使⽤�⼀套四�黏貼���⽅便客戶在不同形狀的⾨上貼上��上�

源和補���液��即可使⽤�����紅�線�應器��何�徑的⼈都會「被���

�」��免細��留在⾐服或袋上�本產品價錢中下��合�港各市⺠��戶購買�因

定價�市場上同�型產品��因��欲購買��產品的�客⼤都會�擇購買更便宜的產

品�即本�司的產品�加上社會上對於同�的產品�求�漸增加�因�本�司盈利亦會

上升�詳細可⾒�售預測部��另��本產品的�售市場不限於疫�期間�⽽是可�續

�售�疫���基於⼈⺠衛⽣意識提⾼�相信本產品在市場上佔�⼀定�位和�求�本

�司初期⽬�為�各⼤政府部⾨��學校合作�拓展事���⼤⼈���利未來發展�

當事�越趨成熟��中期⽬�為�場��屋�居屋��⼤群眾�包括�肆�⼤型私⼈屋

�提供服���終⽬�為�攻亞���國�市場�期��為世界各�市⺠提供服��

     ⼄部  ��計劃書 
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⼄⼆

社會效益
SECTION B2:  SOCIAL IMPACT

社會��  SOCIAL NEEDS
⾃2020年開���型冠狀病�在�港��傳��席捲�球�現��港已����確診個���

�未����使社會���重�⼈⼼惶惶�因�引��港市⺠對社會衛⽣�⼈���的關注�

但盡����現�社會的���理依�存在許��洞�因爲�論�共場所��鋪或���所采

�的��設�都僅僅是使⽤⼿動或⾃動的��啫喱或者單⽅向的��噴��只����定的部

位�未��到�⽅位的���⽽病��除了⽣存在⼿上�更會依附在��其�部位�⾐服上�

根�世界����學期刊之⼀《刺�針��⽣物》(The Lancet: Microbe）期刊上的⼀項研

��發現COVID-19病�基本上可�在各種常⾒表⾯存活�個⼩���⾄�天�上�就�⾐服爲

��病���在⾐服上存活48⼩��⾜⾜兩天�⽽��部�往往會被��啫喱���噴�所忽

略�由�可⾒�就�市⺠采�現�的��措��亦不�������病�傳�的�險�在�市

⺠的��更不��得到�障��是當下��重并且�市⺠息息相關的社會問題�

項⽬�何回應上�社會���產⽣社會效益
HOW CAN YOUR BUSINESS ADDRESS THE ABOV SOCIAL NEEDS AND
GENERATE POSITIVE SOCIAL IMPACTS 

⾸先��個產品的⽬的便是�到�⽅位360度�������的⼤部�都��得到���在�

��⾐服表⾯存活的病���被�除���病�傳��除了�障⾃�衛⽣��之�����障

�⼈���對於政府�構��願意實⾏社會責�的�家�私⼈�構⽽⾔��亦是對客戶�市⺠

��社會的�障��助減少病�傳���助阻⽌疫����為�除病�出⼀�⼒�除�之��

��產品亦�給予使⽤的客戶��構⼀��⼼��助減少社會因病�傳�⽽引�的���不�

�負⾯�緒�渲�正⾯���

除�之����產品亦�⼀定的�久性�經���疫�之��相信市⺠�政府對社會衛⽣��

的意識都會⼤⼤增加�對個⼈衛⽣��亦會更重視�⽽除了�冠病�之��其�細��對⼈�

��的物質都會經常存活在���⾐服表層�故就�疫�結束����產品亦�繼續�留�繼

續使⽤�經常為其客戶���因���產品依��它的⽤����發揮功效�不會因爲疫�結

束⽽被丟����產品��繼續為個⼈��社會的衛⽣��增添�⼀��障��⼀����
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Where we are

TODAY

產品/服��介
INTRODUCTION OF PRODUCT/SERVICE 
我們的產品是�⽅位智���噴�器�⼀套產品�四個��整成的軟短���別�裝在

⾨的四個⽅位�每對⾨�都會佩�⼀個員⼯來�督�確�每個⼈都��真���每個軟

短�⾯上都�許��孔�並且�每個軟短�都�置紅�線�應器�當�⼈����應�

圍�����孔便會同�噴�出�續⼗秒的��噴����更�1.5��為⽤家�⾏�⽅

位的�����率⾼�99.9%���確�⽤家�不��產品就��⾏���更⽅便�更

衞⽣�更���噴��勻���細�只�0.26nm���除�之��因為我們的��噴�

器是軟質�的���屈成不同形狀��意�貼�所�不同�型的⾨�圓⾓或⽅⾓��

⽤�不單���在�續性⽅⾯��⽅位智���噴�器更是⼗����每部�器都��

環��的功��因�⽤家只��定期補�����使⽤�來更便利�可��

丙

項⽬��
SECTION C:  DETAILS  OF BUSINESS

產品/服��⾊  
CHARACTERISTICS  OF PRODUCT/SERVICE

 相��⼀�的智���噴�器�我們的產品更勝⼀�的�⽅在於它��的�圍更加�⾯�

市⾯上的智���噴�器只�局部���⼿的部��但其實不僅⼿會��到細��頭��

⾐服�鞋⼦����⽅�存在⼤量細���便是其�同�型的產品�中不⾜之���⽽�

我們的產品就����個�洞�⽤家���應�圍����噴�會⾃動�⽽在�⼗秒期

間�⽤家�⾃轉360度��������⼿��頭���平�不���到的位置�使⽤家更

�⼼�除了�⾯��我們的產品�較於⼀�的��噴�器�更容易�裝�市⾯上的智��

�噴�器⼤都�釘在牆上�或�⽤家⾃⼰組裝�但是我們�司則會為⽤家上⾨�裝�為�

們提供更貼⼼的服��
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Where we are

TODAY

��⽬�

BUSINESS GOALS

我們�司的��⽬��主��兩個��⼀是想盡我們的企�社會責��為社會出⼀�⼒�

正所�「�之社會�⽤之社會」�不光只是為了個⼈利益�更�的是為了社會永續的發

展�病�和細��乎��不在�因�我們�做的便是��個⼈�環境衞⽣�縱使現在市⾯

上已存在很���設��但��產品並未�做到�⽅位的��效果�為了讓市⺠�更�⼼

出⾏�我們�意設計了���⽅位智���噴�器�希���更�⾯的��來減�病�傳

�的�險��障市⺠的����⼆是��本�司現��⾦和服��圍�因我們�司剛成

⽴�初期�⾦�限�所�我們�服�的�圍�較狹��主�是各⼤政府部⾨和學校�我們

希�盡可��售較�的產品��⼤�⾦來更完�我們的產品並�展服��圍到�港�戶�

�場�屋������共場所��⾄是國�市場�
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丁⼀

市場�略
SECTION D1:  MARKETING STRATEGY

初期對�(�⼀年) — 各⼤政府部⾨�學校

中期對�(�⼆年) — ⼤型�場�屋�

中期對�(�三年) — ����肆��共場所

�期對� — 亞��國�市場

本產品的市場定位是功�實⽤性定位�我們的產品主�是提供��服���屬於實⽤性服��

為客戶�障個⼈���戶的衛⽣�除�之��該產品的⽬�客戶是中產��家庭⼂��⼂�戶

��⼤中⼩型�司�亦包括政府�構�學校��我們的產品屬於��的產品�價錢亦屬於中�

端��合所�客戶購買試⽤�⽬�我們�司打�把重⼼放在本�的客戶�上�當產品��⽬�

客戶越趨成熟之��便會�漸�展⾄國�市場�希�����更成熟的產品推�⾄其�國家�

幫助�們�到更�⾯的���

主��客對�  TARGET CUSTOMERS

      作為主��客對��期��各政府部⾨��學校展開合作�為政府部⾨和學校提供本�司

      的產品���障各學⽣���員的��衛⽣�減�病�傳��險�

      提供本�司產品�提升�港市⺠對病�傳��險的�覺性�加強�港各�⽅的防疫措��

      ��市⺠確診傳�病的�險�

      為�球各�提供本�司產品�期��助�世界�制�冠病�疫��儘���疫��的狀

      ��並�助⽇�減��上傳�病��⾏性�冒�⼿⾜⼝病�⽔痘�的�險

市場定位  MARKET POSITIONING
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Genz. Pro���圍�其�同�型產品更�⾯�不單是⼿部�⽽是��360度�包括⾐服�

�兼�

Genz. Pro由��制成���屈曲成不同形狀����裝在不同形狀的⾨上��圓⾓或⽅⾓

我們的價錢不�昂貴�只售$499�⼤部�市⺠�可�負�得�

客⼈使⽤產品��為了�������⾃⾏⾃轉360度

��⼂�司�出�⼝��⼀�⼯作⼈員�督�出的⼈⼠�合並確��正確使⽤本產品

現�市場上較少⾒��性��噴�儀器�主�是局部性��產品�啫喱⼂濕紙⼱�

�合⼀�家⽤⼂⼤�⼂��⼂�鋪⼂辦�室⼂�場�⼀切場�

⽬�市⾯上�⼀�⼤品��滴���們所推�的產品�跟��⽅⾯�關���是��啫

喱���濕紙⼱��⽽且價錢�頗便宜��難免會跟我們形成⼀個競爭關��

客⼈可�對於我們產品的實⽤性抱�懷��度

因Genz. Pro是⾃動�應的關���的客⼈可�會被��噴出的��噴�⽽嚇⼀跳�或�為

�會��冒犯�不喜�被噴

因為每個⼈都規定��在⼤⾨停留⼗秒�⾏�����⽽�難免會��洞��的⼈可�為

了⽅便⽽不���但�可���政府⽴法才��免���洞發⽣���事�太�����

STRENGTH

WEAKNESSES

OPPORTUNIT IES

THREATS

丁⼆

SWOT �析
SECTION D2:  SWOT ANALYSIS
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丁三

��
SECTION D3:  SALES

⾏���  SALES CHANNELS
��初期�本�司�上�店和�駐各⼤�購平台��HKTV Mall, Amazon, Ebay, 淘寶��售產

品�並�各⼤物��司合作(�順豐���環宇物��852 Express�)�縮短���間�提供便

利店⾃���上⾨服���便�客⾃⾏�擇�期�����度��產品⾄�客��⾜��⾦

��添加實�旗�店��提供⼀對⼀�⾯對⾯服��為�客講�產品⽤���⾊�重��訊�

並即����客⼀切問題�提升�客對本�司服��形�的�意度�

宣傳⽅法  PROMOTION METHOD 
��初期先��書(Facebook)�限�動�(Instagram)�推�(Twitter)免費宣傳⽅式�上載海

報�貼��引⺠眾�減���成本��期再加強宣傳�在Youtube, instagram promotion�較

�收費平台提供影��告�介紹產品功���⾊�重��訊�期��短�間�引�看者�為幫

助產品普����終加��視����巴⼠��絡�⾼�量�告�����⼤群眾�使�港市

⺠���會��產品�加�對產品�知�
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丁四

�售預測 (⾸三年 )
SECTION D4:  SALES PROJECTION (FIRST THREE YEARS)

政府部⾨

學校

初期(�⼀年) — 政府部⾨�學校

      �港設�約65個政府部⾨�假設政府部⾨⾸年使⽤�共500組產品

      ⾸年�售�額為 500*499 = $249,500

      之�每半年每部⾨�增1組產品

      �年�未來增⻑為 2*65*499 = $64870 ⼀年

      �港設�約1000所幼稚��⼩學中學各500所���約35所⼤專院校�假設每所幼稚�� 

      ⼩學�中學各使⽤1組產品�⽽每所⼤專院校使⽤5組產品�即共2175組

      ⾸年�售�額為 2175*499 = $1,085,325

      之�每所⼤專院校每半年�增1組產品

      �年�未來增⻑為 2*35*499 = $34930 ⼀年












